
Comment faire de vos webinars un succès pour 
votre pipeline marketing ? 



Vous préférez le format vidéo ?

Notre webinar est disponible on-demand

2 Copyright © 2020, Oracle and/or its affiliates

https://actency2.videomarketingplatform.co/webinar-comment-faire-de-ses
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Pierre Barbier
Chef de Projet Digital Marketing
Digital Consultant Senior

Contactez-moi par email



Présentation de nos 2 invitées

Solen CARREAU
Responsable Marketing Relationnel

Julie Warin
Consultante Expérience Client
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Pourquoi le webinar?



73% des 
professionnels du 
marketing et des 

ventes considèrent que 
les webinars sont l’un 
des meilleurs moyens 
de générer des leads 

de qualité.

“

”InsideSales.com, Optimal Lead Generation Methods
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En B2B, il faut entre 11 et 17 interactions 
pour passer de l’intérêt à l’acte d’achat

INTERÊT CONSIDERATION ÉVALUATION ACHAT ADOPTION UPSELL

SALON

WEBINAR

CUSTOMER 
REFERRAL

?
WEB 
VISIT

CONTENT
DOWNLOAD EXECUTIVE

BRIEFING

?

Sources 2020 Forrester - Sirius Decisions B2B Buyer Study | 2020 0N24 - Driving pipeline with an OD webinar strategy  
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Les webinars sont interactifs

Ils ont leur place tout au long du parcours client

Ils génèrent des leads qualifiés pour les ventes



Retour d’expérience 
ReedMIDEM

Solen CARREAU
Responsable Marketing Relationnel
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Organisateur d’événements professionnels 
internationaux depuis 1963

Mission :
● Développer les relations professionnelles de nos clients
● Aider nos clients à atteindre leurs objectifs business

Notre Ambition :
● Mettre à disposition un cadre propice au succès
● Proposer des services alliant le meilleur du PHYSIQUE et du DIGITAL
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Quelques Chiffres Clés



12

6 secteurs d’activité
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150 50
Webinars pré enregistrés* Webinars Live*

* depuis le début du confinement…
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1. Création de contenus
2. Ciblage des audiences
3. Personnalisation du Parcours Client
4. Reporting 
5. Suivi Commercial   

Les 5 grandes étapes



EngagerCibler Convertir
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EngagerCibler Convertir
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EngagerCibler Convertir
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Un challenge ?

Le Scoring des leads
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Analyze.
Oracle DATAFOX
Augmentez votre

Marketing Automation et 
votre CRM

70+ firmographic data types
68+ real-time signals
5.6 million Websites 

Scanned/Month 
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Premier retour



Pour une collaboration 
efficace entre les équipes 
Marketing & Commerciales
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1. Définir les objectifs du webinar 
et y associer un ou plusieurs CTA. 

2. Identifier les sujets et créer du contenu. 

3. Planifier la communication avant et après le webinar

3 règles clés pour votre réussite



La promotion de votre webinar: quelques chiffres clés

29 ON24, 2020 Webinar BenchmarkGotoWebinar, Essential Webinar Cheat Sheet Infographics
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Selon une étude LinkedIn…. 
le contenu partagé individuellement par les salariés génère 

2X plus d’engagement
que le contenu partagé par une entreprise
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Impliquer les Sales pour promouvoir conjointement

● Diffuser un descriptif du webinar 
(objectif, personas et phase du parcours 
d’achat ciblés, points clés abordés, 
intervenants et CTA)

● Lister les clients et prospects à inviter
● Partager les modèles d’e-mails pour les 

invitations et les posts sociaux intégrant 
liens et images



Analyser et diffuser les données 
collectées auprès des équipes 
commerciales

Assurer le suivi auprès des prospects
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La communication post webinar
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60%

Live

6%

Live et On-Demand

34%

On-Demand

Source 2020 On24, Webinar Benchmark Report
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Promotion des Webinars
On-Demand

– Quelques conseils

• Rendez vos Webinars accessibles
• Intégrez-les à une Experience Digitale
• Repurposez
• Pensez accessibilité… et SEO en 

retranscrivant vos webinars



Lien événement Paris  Real Estate
Week

20 astuces pour booster les 
inscriptions à vos webinars

Pour aller plus loin .. 

https://hubs.ly/H0s5kvm0


D’autres questions? 
Voici nos coordonnées
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▰ Pierre Barbier | Consultant Digital

▰ pierre.barbier@busybiz.com

▰ 06 17 71 19 98

▰ Florence Garsault | Marketing Expert

▰ Florence.Garsault@oracle.com

▰ 06 22 44 38 11

Merci pour votre participation !



Merci !

Pour vous tenir informés de 
notre actualité et des dernières 
tendances du marketing digital,
rendez-vous sur notre 
blog
➜ blog.busybiz.com

Le Webinar est également disponible 
on-demand
➜ visionner la vidéo

https://hubs.ly/H0s5lxr0
https://actency2.videomarketingplatform.co/webinar-comment-faire-de-ses

